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1. 推動品牌、技術與產品曝光。

2. 運用專業展會之貿洽交流平臺。

3. 協助拓展國際商務觸角。

4. 提升國內農業科技國際行銷能力。

5. 了解同質性產業發展趨勢。

2024亞太展–臺灣館 2024 J-AGRI–臺灣館

2025醫療展–農業健康館

2025 BIO–臺灣館

2025 HI JAPAN–臺灣館

2025 VIV ASIA–臺灣館

一、推動農業參展目的（1/3）

農企業參展目的
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企業投資 / 產品開發
(跨域合作)

落地測試 /通路接洽
(代理經銷)

市場調查 / 商機洞察
(情報蒐集)

展覽規劃 / 目標設定

產品媒合 / 通路鏈結

展覽 / 參訪 / 調研

一、推動農業參展目的（2/3）

參展流程

技術/產品 → 商機
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國際參訪交流

展售與產品體驗

買家媒合商洽

產品推介發表

1.建置國家館展現整體形象，具有

高度可信賴度。

2.提供展務、團務協助。

3.活動邀請與運用大會管道曝光。

4.強化買家媒合商洽平臺。

5.提升參展效益。

一、推動農業參展目的（3/3）

參加農業部主辦展會之優點
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二、農業專業展會介紹（1/10） 6

臺灣

日本韓國

越南泰國印度
阿布達比

德國

美國

澳洲

新加坡
印尼

英國

中國

馬來西亞 菲律賓

農業國際展

https://hortiandagriasia.com/hortiandagrivietnam/
https://hortiandagriasia.com/hortiandagrivietnam/
https://startup-afpro.kr/
https://startup-afpro.kr/
https://inagritech-exhibition.com/
https://inagritech-exhibition.com/
https://www.inhouse-farming.com/en/feed-food-convention
https://www.inhouse-farming.com/en/feed-food-convention
https://hortiandagriasia.com/hortiandagrivietnam/
https://hortiandagriasia.com/hortiandagrivietnam/
https://www.vivworldwide.cn/home/index.html
https://www.vivworldwide.cn/home/index.html
https://agtechexpo.my/en
https://agtechexpo.my/en
https://ildex-philippines.com/
https://ildex-philippines.com/
https://www.ildex-vietnam.com/
https://www.ildex-vietnam.com/
https://www.seafood-expo.com/
https://www.seafood-expo.com/
https://www.bisfe.com/eng/
https://www.bisfe.com/eng/
https://www.foodweek.co.kr/overview
https://www.foodweek.co.kr/overview
https://www.jfex.jp/jfex/en-gb.html
https://www.jfex.jp/jfex/en-gb.html
https://www.ife.co.uk/
https://www.ife.co.uk/
https://www.vivasia.nl/
https://www.vivasia.nl/
https://www.interphex.jp/tokyo/en-gb.html
https://www.interphex.jp/tokyo/en-gb.html
https://www.ifiajapan.com/en
https://www.ifiajapan.com/en
https://www.interphex.com/en-us.html
https://www.interphex.com/en-us.html
https://healthandnutrition.viv.net/
https://healthandnutrition.viv.net/
https://hortiagrinext.com/hanmea/
https://hortiagrinext.com/hanmea/
https://hortiagrinext.com/selectindonesia/
https://hortiagrinext.com/selectindonesia/
https://china.viv.net/exhibit
https://china.viv.net/exhibit
https://naturallygood.com.au/
https://naturallygood.com.au/
https://india.viv.net/
https://india.viv.net/
https://www.foodnhotelasia.com/
https://www.foodnhotelasia.com/
https://www.interzoo.com/en
https://www.interzoo.com/en
https://convention.bio.org/about-bio
https://convention.bio.org/about-bio
https://foodex.jma.or.jp/en/
https://foodex.jma.or.jp/en/
https://hijapan.info/
https://hijapan.info/


展出
領域

展覽
地點

農業技術、農業資材
種子種苗、智慧農業

農業生技醫療

國內
1. 亞太區農業技術展覽暨會議
2. 臺灣智慧農漁週
3. 雲林國際農業機械暨資材展

1. 亞洲生技大展（BIO ASIA）
2. 台灣醫療科技展

國際
1.亞洲創新畜牧展（VIV ASIA）
2.日本東京農業資材展（J–AGRI）

1. 北美生物科技產業展（BIO）
2. 日本保健食品展（HI JAPAN）

二、農業專業展會介紹（2/10） 7



1. 亞太區農業技術展覽暨會議

辦理時間：115年5月6日（三）–5月8日（五）
辦理地點：大臺南會展中心
展出領域：農業技術、農業資材、智慧農業、

精準農業、種子種苗
展覽屬性：B2B
參展商數：350+家
參觀人數：43國，17,000+人
展會資源：

1)官網線上產品展示
2)買家媒合商洽
3)技術產品推介

2024年亞太展–臺灣館

國內

二、農業專業展會介紹（3/10） 8



2. 臺灣智慧農漁週–智慧農業館

辦理時間：115年9月8日（二）–9月10日（四）

辦理地點：臺北南港展覽館1館

展出領域：應用智慧農業之農業技術、農業資材
、農業生產、種子種苗

展覽屬性：B2B
參展商數：400+家
參觀人數：69國，21,000+人
展會資源：

1)官網線上產品展示
2)買家媒合商洽
3)技術產品推介2025臺灣智慧農漁週

–智慧農業館

國內

二、農業專業展會介紹（4/10） 9
即將公開徵求



3. 台灣醫療科技展–農業健康館

辦理時間：115年12月3日（四）–12月6日（日）

辦理地點：臺北南港展覽館1館

展出領域：農業生技醫療

展覽屬性：B2B、B2C

參展商數：650+家

參觀人數：84,000人

展會資源：

1)活動曝光推介

2)農業生技產品展售

3)官網線上產品展示推廣2025年台灣醫療科技展
–農業健康館

國內

二、農業專業展會介紹（5/10） 10
即將公開徵求



4. BIO北美生物科技產業展–臺灣館

辦理時間：115年6月22日（一）–6月25日（四）

辦理地點：美國聖地牙哥

展出領域：農業生技醫療

展覽屬性：B2B

參展商數：1,600家

參觀人數：20,000+人

展會資源：

1)活動曝光推介

2)技術及產品展示

3)國際買家一對一媒合商洽平臺2025 BIO北美生物科技產業展
–臺灣館

國際

二、農業專業展會介紹（6/10） 11
已完成報名



5. 日本東京農業資材展–臺灣館

辦理時間：115年10月7日（三）–10月9日（五）

辦理地點：日本千葉幕張展覽館

展出領域：農業技術、農業資材、智慧農業、

種子種苗

展覽屬性：B2B

參展商數：1,000+家

參觀人數：36,617人

展會資源：

1)活動曝光推介

2)國際買家預約商洽

2024年東京資材展–臺灣館

農林綜合研究中心參訪交流

國際

二、農業專業展會介紹（7/10） 12
即將公開徵求



6. 日本保健原料展–臺灣館

辦理時間：115年10月14日（三）–10月16日（五）

辦理地點：日本東京國際展示館西館

展出領域：農業生技（機能性保健原料）

展覽屬性：B2B

參展商數：670+家

參觀人數：40,000+人

展會資源：

1)活動曝光推介

2)主題論壇

3)技術及產品展示

4)買家媒合商洽2025 日本保健原料展
–臺灣館

國際

二、農業專業展會介紹（8/10） 13
即將公開徵求



7. 亞洲創新畜牧展–臺灣館

辦理時間：116年3月10日（三）–3月12日（五）
辦理地點：泰國曼谷印象展覽中心IMPACT

展出領域：畜牧生產技術、經濟動物資材、

屠宰與加工技術
展覽屬性：B2B

參展商數：1,500家

參觀人數：51,000人
展會資源：

1)大會官網站線上產品展示

2)國際買家預約商洽
3)企業參訪交流

2025年VIV ASIA–臺灣館

泰國飼料協會參訪交流

國際

二、農業專業展會介紹（9/10） 14
即將公開徵求



範例：VIV ASIA 2025 業者展後效益追蹤

現場商洽

產品解說

國際

二、農業專業展會介紹（10/10） 15

展後效益追蹤

持續接洽廠商 49家次

增加營業額 1,995萬元

促投增資 2,960萬元

簽訂代理商 11家次（新加坡、越南）

當地設點 5家次（越南、南非、哈薩克）

（截至114年度）



1. 「農業塔克哪裡去」臉書粉專

2. 農業科技研究院網站–展覽公告

3. TATM農業技術交易網–活動快訊

4. 農業產學研合作計畫資訊交流平台–活動資訊

5. 農業創新育成中心網站–活動訊息

6. 智慧農業科技服務體系–最新消息

三、如何獲得農業參展資訊（1/2） 16

https://www.facebook.com/profile.php?id=61552059253186
https://www.atri.org.tw/
https://tatm.moa.gov.tw/Index.aspx
https://www.aiuc.org.tw/index.php?action=news&cid=3
https://agri-incubators.atri.org.tw/
https://www.intelligentagri.com.tw/smartagrilist/News/


「農業塔克哪裡去」臉書粉專：

三、如何獲得農業參展資訊（2/2） 17

農業科技研究院網站–展覽公告：



四、報名及參展流程 18

徵展
公告

1) 參展報名作業



參加展覽第一步：先評估參加哪一個展覽

1. 目標市場：臺灣、亞洲、北美洲、澳洲、歐洲…

2. 觀展對象：公協會、進口商、代理商、批發商、零售商、消費者、

一般民眾。

3. 展覽屬性：專業展或綜合展，B2B或B2C。

4. 展覽主題：展出主題、產業類別、大會優勢與特色。

5. 辦理地點：國內、國外。

6. 參展經費：展位租金、裝潢費、交通住宿費、展品運費、人事費

（翻譯、現場協助人員）…

五、參展經驗分享（1/6） 19



參加展覽第二步：訂定參展目標

參展目標訂定

展覽期間行動 展出預期效益

▲範例：

A.現場商洽每日達5家次以上

B.接觸國際買家10家次以上

C.產業資訊收集報告1式

D.有效品牌曝光（產品推介會、

文宣、媒體報導）

▲範例：

A.促進全年度營業額100萬

B. 簽訂國外經銷／代理2家次

C. 增加新合作業者

D.尋找新供應鏈

五、參展經驗分享（2/6） 20



成功參展關鍵：

1. 了解觀展者的期待與目標

B2B B2C 媒體

1.新產品的概念

2.新的解決方案

3.有比較的意見

4.尋找合作夥伴

5.掌握市場趨勢

6.快速又詳細的資料

1.新產品體驗

2.優惠的價格／贈品

3.跟上流行趨勢

4.產品比較

5.滿足需求

1.有趣的（趣味、獨特的、
創意的）

2.有用資訊（好康、重要、

具影響性）

3.有話題性的（新奇、知

名、趨勢、爭議）

客戶滿意度=產品體驗 – 產品期望

五、參展經驗分享（3/6） 21



成功參展關鍵：

2. 展位籌備與商品展示

公司形象、產品海報

公司其他產品

新產品、主打產品

儲藏櫃、展示平台

0cm

70cm

120cm

170cm

200cm

掌握黃金6秒，吸引觀展者注意

五、參展經驗分享（4/6） 22



成功參展關鍵：

2. 展位籌備與商品展示

1.量少質精，展品擺放有高低層次。
2.運用獨特設計元素、燈光、凸顯展品。

3.合理人力配置。

4.善用文宣，利用海報或技術影片傳達品牌
資訊。

範例
1

1.樣品過多，擺放雜亂。
2.文字篇幅太多。

3.設計元素無法突現展品。

4.燈光直射觀眾，產生驅離效果。

範例
2

五、參展經驗分享（5/6） 23



成功參展關鍵：

3. 商務洽談

乾淨清爽、面露微笑 言之有物，正視洽談者

準備文宣，善加利用 紀錄洽談重點

洽談準備：

1.準備文宣，善加利用。

2.交換名片。

3.主動創造互動與體驗機會。

4.耐心了解洽談者背景與實際需求。

5.清楚表達產品／技術差異性。

6.準備報價與合作方案。

7.紀錄洽談重點。

五、參展經驗分享（6/6） 24



財團法人農業科技研究院 技術擴散組

 陳靜芝 組長

• 電話：03-518-5139

• 電郵信箱：rita@mail.atri.org.tw

 王畇涵 助理研究員

• 電話：03-518-5086

• 電郵信箱：1072106@mail.atri.org.tw

 姚宣宇 助理研究員

• 電話：03-518-5229

• 電郵信箱：1122103@mail.atri.org.tw

 張書銘 研究專員

• 電話：03-518-5193

• 電郵信箱：1132120@mail.atri.org.tw

六、聯絡窗口 25
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敬請指教
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